Exportacao & Insercao
no Mercado Internacional
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Junho/20151

Manaus-AM

Como inserir a sua empresa e fazer business
no cendrio mundial?

O que nao fazer na gestao da exportacao?

Como estruturar um projeto de
internacionalizacao?

Como comunicar e promover a empresa
no exterior?

Quais sao as alternativas para entrar nos
mercados internacionais?

Como avaliar a competitividade da
exportacao?

CONSULTORIA



OBJETIVO

Proporcionar experiéncias préticas e metodologia de trabalho
de assisténcia as empresa exportadoras visando reduzir custos,
riscos, simplificando a abordagem a internacionalizacdo para
que O percurso para tomadas de decisdes seja mais racional.
Apresentar um método utilizado hd muitos anos e em muitos
paises: o Método PILM.E. (Promocéo, Informacéo, Mercado,
Empresa).

INSTRUTOR: NICOLA MINERVINI

e Management Consulting International, com residéncia na Italia.

PUBLICO ALVO

v Empresas que habitualmente exportam e que desejam
realizar uma avaliacdo da propria competitividade na gestao
da exportacao;

v Empresas que iniciando a exportar pretendem tracar uma rota
de passos de o que fazer e que ndo fazer;

v Professores e alunos de comércio exterior como suporte
didatico e complementacdo da aprendizagem.

e Formacéo académica: Graduacao em Ciéncias Econdmicas — USP (Brasil); Especializacdo em Administracdo de Empresas, Estratégia e Marketing —
ESAN GraduateSchool Business (Peru); Formacao em Perito Eletronico — Instituto M. Penatti (Italia).

e Fluente nos idiomas portugues, inglés, italiano e espanhol.

e Consultor em “desenvolvimento da competitividade internacional”, para Unido Européia, além de vérias entidades italianas e latino americanas.

e Colobora como docente na Universidade de CUOA na ltdlia; e no Instituto Tecnoldgico de Monterrey no México.

e Formulador do reconhecido método de avaliacdo da capacidade exportadora das empresas “Export check-up”.

e Autor de diversos livros publicados no Brasil e no México, sobre métodos de internacionalizacdo de empresas, exportacdo e consocios de

exportacao.

CONTEUDO

Modulo 1 — Os Primeiros Passos:
* A competitividade do pais e da empresa
e Como N3o exportar: erros comuns das empresas
¢ Adaptacao do produto e da empresa

MODULO 2: A Informacéao:

* Exemplos de fontes de informacao para importacao
e exportagcao com a Europa

* Publicacdes especializadas

® Exemplo de pesquisas de mercado

MODULO 3: Comunicacao e Promocao
* As negociacoes com outras culturas: as diferencias culturais
° Aspectos culturais da América Latina
® Como realizar a promocao da empresa?

® As ferramentas para transmitir a imagem da empresa

e Como apresentar sua empresa a quem deve buscar um importador?
® Porque necessita realizar a pesquisa, o registro e a supervisado da marca?

MODULO 4 : A Gestao dos Mercados
e A identificacdo do produto exportével
* A selecdo dos mercados e sécios
* A selecao da forma de ingresso ao mercado
® A gestao do cliente

MODULO 5: Estrutura de Exportacdo

e Departamento de exportacao: exemplos de
varias empresas

e Fatores que influem na implantacao da estrutura
de exportacao

e Casos empresariais

MODULO 6: O Método PI.M.E
* Promocao Eficaz
e Informacao Atualizada
* Mercado Monitorado
e Empresa Integrada

DATA INVESTIMENTO

23 e 24/Junho/2015 Passe Single: R$ 2.780,00

HORARIO Passe Forpprate (§ ins;rigc?es): R$ 12.510,00
0%h as 17h Passe~ inclui: Mqtenal didatico,

Sessoes expositivas, Coffee break,

LOCAL Almoco, Estacionamento e Certificado
Caesar Business Hotel
Av. Darcy Vargas, 654
Chapada - Manaus-AM

MAIS INFORMACOES

Tel.: (92) 3656 2452
altaperformance@mbconsultoria.com
www.mbconsultoria.com

Av. Constantino Nery, 2789 - Salas 1006 a 1008
Ed. Empire Center - CEP 69050-001
Manaus - Amazonas - Brasil

Tel.: +55 92 3656 2452 / 3656 2752

www.mbconsultoria.com
altaperformance@mbconsultoria.com

anos
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